La premiere réussie de Finance Innov

F est une premiére. Les Chambres de com-
merce et d'industrie (CCl) de I'Essonne, des
Yvelines et des Hauts-de-Seine ont organisé,
mardi 14 novembre a la CCl Essonne, des ren-
contres entre porteurs de projets innovants et
financeurs potentiels. Une rencontre inédite
baptisée Finance Innov. L'année prochaine, les
chambres consulaires partenaires organiseront
a leur tour leurs rencontres. « Il n'y aura pas de
développement de I'innovation sans finance-
ment », a résumé en préambule Gérard Huot,
président de la CCl du département, qui se féli-
cite d'avoir pu donner une chance de se faire
connaitre a ces start-up.
Sur une trentaine de candidats sérieux au départ,
dix créateurs d'entreprises ont ainsi été sélec-
tionnés pour se confronter a I'ceil avisé de
business angels. Dans |a salle, étaient notam-
ment présents des membres de |'association
essonnienne Finance et technologie. Les busi-
ness angels sont des personnes physiques prétes
a investir personnellement (en général) entre
20 000 et 150 000 euros dans une société pro-
metteuse. Dans la plupart des cas, en plus de leur
apport financier, ils consacrent également de leur
temps a la réussite du projet en mettant a profit
leurs compétences. Pour ce premier rendez-

il
Aprésavoir présenté en six minutesleur projet devant |’ assemblée de financeurs, les créa-

teurs d’ entreprise disposaient d' espaces privatifs pour desrencontres plusintimes. I ci, la
société Quividi qui veut investir le marché dela publicité avec son capteur de profil client.

vous de Finance Innov, étaient également repré-
sentés dans la salle quelques discrets capitaux
risqueurs. Il s'agit d'entreprises spécialisées
dans le financement de projets innovants. Mais
pour ces entreprises, I'investissement porte sur
des sommes bien plus conséquentes, de |'ordre
de plusieurs millions d'euros.

L'enjeu était donc de taille pour les dix por-
teurs de projet triés sur le volet. D'autant qu'ils
ne disposaient que de six minutes pour pré-
senter leur activité devant une assemblée de
spécialistes. A I'évidence, tous n'ont pas les
mémes facilités pour convaincre. C'est 1a ou le
profil "école de commerce” se distingue de celui
du technicien, pas toujours trés a l'aise en public.
Heureusement, ensuite, chacun disposait d'un
espace privatif pour rencontrer pendant deux
heures ces financeurs potentiels. Une premiére
prise de contact qui, pour sans doute seule-
ment quelques-uns d'entre eux, leur ouvrira
les portes de la réussite.
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